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Presentacién

Cémo Negociar con Proveedores Dificiles
Como evitar errores que cuestan caros

Hoy, los proveedores utilizan nuevas estrategias para negociar condiciones de pago y precio. Y
en este confexto, se hace imprescindible adoptar nuevas herramientas adaptadas a la situacion
actual.

A esfe respecto, existen herramientas que resulta necesario aplicar, pues su utilizacién facilita
defectar los errores que se cometen en la negociacion con proveedores. En especial, es crucial
detectar aquellos errores que resultan mds caros para la empresa, y cuya repercusion negativa en
la cuenta de resultados exige su erradicacion total a la hora de negociar con proveedores

Objetivos

Defender de forma opuesta a la habitual el precio, condiciones de pago y plazos de entrega en la
negociacién con proveedores

Explicar cémo defectar y evitar los errores mds caros en la forma de negociar con proveedores
dificiles

Transmitir un nuevo modelo de negociacién para que el resultado no dependa de la experiencia,
ocurrencia o inspiracion del momento.

Facilitar herramientas faciles de entender y aplicar para automatizar nuevos procedimientos de
negociacion con proveedores dificiles.

Metodologia

+ Documentacion escrita para su discusion en el seminario
+ Soportes explicativos audiovisuales al impartir el seminario
* Andlisis de casos reales

Dirigido a

« Gerentes, directores de compras, directores comerciales, directores de ventas y en general
fodas aquellas personas de la empresa con responsabilidad directa o indirecta en la
negociacién con proveedores




Claves

: : . Horario
* Lo que todo negociador de compras necesita aplicar, en

especial si iene mucha experiencia
« Evite ser un “blanco facil” e 09:30 h Presentacion del seminario

11:00 h Pausa-café

11:20 h Reanudacion

14:00 h Almuerzo

15:30 h Inicio de la sesién de tarde
18:30 h Fin del seminario

« sPor qué el método “ganarganar” no funciona?

+ 5Como tener més poder en una negociacion?

« Método  decision-based  negotiation:  aplicaciones
précticas en el dia a dia con proveedores

* los 5 errores del comprador que cuestan mas caros

« Cémo aprovechar los fallos del proveedor: técnica
1/99

* Lo mayor pifia y la mas frecuente en la negociacién con
proveedores

« Alajos para defender el precio y condiciones de pago

« Como convertir los objeciones del proveedor en punto

de apoyo

+ Dos Herramientas que cambian 180 grados la forma de
negociar

+ Nuevo enfoque para no cometer errores al negociar con
proveedores

+ Ejemplos y casos
« Como aplicar y automatizar las herramientas focilitodas

Experto

Carlos Rosser Marin 3
A

Experfo en comunicacién comercial. licenciado en  Econémicas y
Sociologia por la Universidad de Friburgo. Diplomado en Psicoterapia de
Crupo por la Facullod de Medicina de Murcia y en Concourse of
Wisdom (Texas). Director Adjunto de Rosser Management y de Imdn
Consultores. Profesor y conferenciante en Universidades y escuelas de
Negocios nacionales e internacionales. Autor de diversos libros 'y
publicaciones




Inscripcién

Cémo Negociar con Proveedores Dificiles
Como evitar errores que cuestan caros

Informaciones prdcticas
e Fecha: Mdlaga, 5 de octubre de 2017
e lugar: Hotel Molina Lario
C/ Molina Lario, 20
® Salén: Salon Victoria
* Horario: De 09:30 ha 18:30 h
e Teléfono: 954 293 668
* Email: sur@apd.es
* Web: www.apd.es

Cuota de inscripcién a este seminario:

e Socios Protectores de APD: 215 € + 21% IVA
e Socios Globales: 285 € + 21% IVA

e No socios: 500 € + 21% IVA

20% dto. en el precio para asistentes
que se desplacen desde otra provincia

Derecho de inscripcién

® Documentacion

® Desayuno y almuerzo de trabajo
e Certificado de asistencia

Cancelaciones
En caso de no cancelar la inscripcion o redlizarla con
menos de 24 horas deberd abonar el 100% del importe.

Forma de pago

El pago del derecho de inscripcion se hard efectivo
antes de iniciarse el seminario por medio de los
siguientes procedimientos:

e Domiciliacién bancaria

® Transferencia a favor de APD:

Banco Santander c/c:

IBAN ES42 0049 1182 3721 1003 3641

A la hora de realizar la transferencia bancaria,
por favor indiquen razén social de la empresa
y nombre y apellidos de la/s persona/s asistente/s.

Modo de inscripcién

Formaliza tu inscripcién a través de nuestra
web www.opd.es

1 Registrate en nuestra web [recibirds un mail de
confirmacién con tu clave de acceso)

2 Dirigefe a la acfividad a la que quieres inscribirte
(Agenda)

3 Pulsa el botén “Inscribirme” v rellena los campos
solicitados

Si tienes cualquier duda llama ol 95.429.36.68 vy te
ayudaremos en el proceso

Los gastos de formacion de personal tienen la consideracion de gastos deducibles para la determinacion del rendimiento de las actividades econémicas, tanto en el Impuesto
sobre Sociedades como en el Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas. Aquellos gastos e inversiones destinados a habituar a los empleados en la utilizacién de las
nuevas tecnologias de la comunicacion y de la informacion dan derecho a practicar una deduccion en la cuota integra de ambos impuestos en el porcentaje previsto legalmente.
Si no pudieras asistir a esta sesion, te rogamos hagas llegar esta informacién a otra persona a quien estimes que pueda serle de utilidad. Gracias.



http://www.apd.es/

